
PLANUNGS.Horizont

SMARTCRM.Planung

Verschiedene Ebenen
■  Planung auf unterschiedlichen Ebenen, z. B. pro Kunde, 

Waren- und Artikelgruppe oder Artikel

Stück/Gesamt
■  Planung anhand von Stückzahlen bzw. Gesamtwerten

Kumulierung
■  Zuordnung und Kumulierung der Planwerte pro Kunde, 

Verkäufer, Firma

Vergleichswerte
■  Anzeige der Vergleichswerte
■  Z. B. Auftragsbestand, Vorjahr, laufende Projekte, 

Angebote

Plananpassung
■  Unterschiedliche Routinen zur Plananpassung

Saisonkurven
■  Planaufteilung anhand von Saisonkurven

Artikel
■  Kennzeichnung planbarer Artikel, Produktgruppen

Plan-/Ist-Vergleiche
■  Aktuelle Soll-/Ist-Vergleiche
■  Frühwarnsystem

Außendienst
■   Mit SMARTCRM.Offline über Notebooks Zugriff auf den 

gesamten CRM-Datenbestand

Gute Aussicht auf Erfolg
SMARTCRM bietet Ihnen den Weitblick, ohne dabei aktuelle Entwicklungen 

aus den Augen zu verlieren.
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ERP-Schnittstelle
■  Mit SMARTCRM.ERP: Import des Zahlenmaterials aus 

Ihrem ERP-System

Sehen Sie unser CRM-System live – kostenlos und unverbindlich direkt auf ihrem Bildschirm:
https://smartcrm.gmbh/unternehmen/online-demo-vereinbaren


