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Angebotserstellung
■  Vorlagengesteuerte Angebotserstellung
■  Hinterlegung von Vorlagen in Ihrem Corporate Design

Projekt-/Leadverwaltung
■  Organisation und Dokumentation Ihrer Vertriebsprojekte
■  Versand von Aufgaben mit Fälligkeit und Erinnerung
■  Vollständige Projekthistorie: Angebote, Dokumente, 

Berichte, E-Mails etc.

Angebotsvarianten
■  Beliebig viele Angebotsüberarbeitungen bzw. -varianten, 

z. B. auf Basis von Artikelstamm, Sonderkonditionen, 
Zuweisung der Positionen zu Angebotskategorien

Angebotsverfolgung
■  Nachfassen von Angeboten und Terminüberwachung
■  Aufgabenversand an zuständige Mitarbeiter inklusive

Fälligkeiten und Erinnerungen

Projekt-/Leadbewertung
■  Bewertung der Vertriebsprojekte
■  Darstellung in 4-Felder-Matrix auf Grundlage der 

Portfolioanalyse der Boston Consulting Group
■  Definierbare Kriterien zur Auf- und Abwertung

Projekt-/Leadphasen
■ Strukturierung der Projekte nach Phasen: Forecast, 
 Kalkulation, Angebotserstellung, Ablaufplanung und   
 -verfolgung
■ Dokumentation von Meilensteinen

Projekt-/Leadbeteiligte
■  Verknüpfung zuständiger Adressen / Ansprechpartner
■  Zuweisung von Verantwortlichkeiten und Rollen

Forecast
■  Erfolgsstatistiken, Kalkulation
■  Forecast pro Monat, Quartal, 24 Monate rollierend

Erfolgschancen nutzen
Mit SMARTCRM wissen Sie in jeder Phase Ihres Vertriebsprojekts genau, wo Sie ansetzen müssen.

SMARTCRM.Projekte

Sehen Sie unser CRM-System live – kostenlos und unverbindlich direkt auf ihrem Bildschirm:
https://smartcrm.gmbh/unternehmen/online-demo-vereinbaren


